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edicdo é o Cartio Alimentac¢do. Todos puderam ACONTECE
comprovar, nos ultimos dois anos, como o Cartiao Educacéo, I 03 SRC é reestruturado
implantado em nosso municipio, foi de grande importancia 1 e ampliado

para nosso setor. Agora, mais uma vez a Associagdo Comer-
cial sai a frente, implantando essa nova ferramenta em nossa [ ATUAC AO

cidade, a qual trard inumeros beneficios, tanto para os estabe- | O 4 ACIAS realiza Campanha

lecimentos que receberdo o Cartdo, como pequenos, médios I do Agasalho
e grandes mercados, padarias, agougues e mercearias - que terdo uma venda garantida e

periddica - como também para os funcionarios de empresas e comércios que utilizardo || DESTAQUE
o Cartio, pois os mesmos poderao adquirir os itens que desejarem, quando precisarem. I O 5 Marcelo Ortega abre a
Ou seja, as necessidades dos usudrios serdo melhor atendidas e o dinheiro circulard em Semana do Comerciante

Salto, ao invés de ser deslocado para empresas de fora, que fornecem cestas bésicas. 1

cios que aceitarem o Cartdao Alimentagdo ndo terdo custo algum com aluguel de equi-

Também vale destacar que, assim como ocorreu com o Cartdo Educagao, os comér- I NOSSA EQUIPE
0 6 Entrevista com Francisca

pamento — da mesma forma, a empresa que conceder o Cartdo para seus funciondrios 0 Neide e Eduardo Anunciato
também nao terd qualquer despesa para a entrega do mesmo. |
E, com o intuito de apresentar essa nova ferramenta, um representante da Associa- BATE-PAPO COM
¢d0 ja iniciou uma visita aos comerciantes locais. Por isso, peco que os interessados nao l o 8 DRA. ERICA
percam essa oportunidade e solicitem a presenca desse profissional, para tirarem quais- I “Recuperacéo de Credito”

quer duvidas sobre o assunto.

Outro tema que gostaria de destacar é a Semana do Comerciante. Todos os anos nos- BENEFICIOS
sa Associagdo realiza algo especial para celebrarmos juntos o Dia do Comerciante, e em 1 o Cartdo Alimentacdo
2015 ndo podia ser diferente. Sendo assim, mais uma vez investiremos em algo essencial Adquira o seu!
para todos: conhecimento. Por isso, traremos, em uma s6 semana, varias palestras com
temas pertinentes ao nosso setor, principalmente nos dias atuais, e conto com a presen¢a
de vocés, para que assim estejamos mais preparados para enfrentar as dificuldades que CAMPANHAS
1 3 Vem ai: Campanha de
Dia dos Pais

ENTREVISTA
1 5 Entrevista com a presidente |
da ACIAS sobre a NRF
|

batem & nossa porta e, a partir delas, criarmos novas oportunidades de crescimento e
inovagao.

Por fim, ndo poderia deixar de agradecer aos que colaboraram com nossa primeira
Campanha do Agasalho. Recebemos com muito carinho os itens que a nds chegaram, e

serd com esse mesmo carinho que os destinaremos aos que mais precisarem.

Um grande abrago!
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SCHNEYDER BONAFE DE BARROS

EXPEDIENTE

Revista da Associacdo Comercial, Presidente — Biénio 2015/2016 Conteuido e Diagramagéo Tir%gem

Industrial e Agricola de Salto Schneyder Bonafé de Barros KR Comunicacgdo Integrada 3.000 exemplares
- www.krcomunicacao.com.br -

Rua 9 de Julho, 403 — Centro Assessora Juridica . ) Periodicidade

Fone: (11) 4602-6767 Dra. Erica Meante dos Jornalista responsdvel Bimestral

Site: www.aciasalto.com.br Santos Bergamo Karina Camargo — MTB 44332

E-mail: acias@uol.com.br > Distribui¢do
www.facebook.com/acias.salto Capa Impressao Gratuita
Dyana Suzano Grdfica lgil - Itu

Todos os textos assinados sdo de inteira responsabilidade de seus autores, e divulgados na integra, conforme enviados pelos mesmos.




VEM Al: 2° BOTA FORA DOS

LOJISTAS SALTENSES

evido ao grande sucesso do 1° Boa Fora, em 2014, a Associagido Co- t‘
mercial realizara a segunda edi¢io do evento entre os dias 06 e 08 de '
agosto. O principal intuito da iniciativa é criar uma oportunidade exclusiva
dos consumidores fazerem suas compras com descontos reais e diferenciados
no comeércio saltense, privilegiando o mesmo e contribuindo para o desenvol-

vimento local.

FORMATO

© Neste ano, nos dias citados acima,
cada loja realizara o Bota Fora em seu
proprio enderego comercial.

QUEM PODE PARTICIPAR

COFFEE BREAK

Um café da manha sera oferecido aos participantes
do evento, dia 24 de julho, as 8h, para que informa-
¢Oes importantes sejam transmitidas aos mesmos.

Lojistas de diversos segmentos, como roupas, calcados, presentes, brinquedos e acessorios,

dentre outros, podem participar do evento, sendo que os nomes dos mesmos serdo divulgados
antecipadamente aos consumidores, por meio dos veiculos de comunica¢io da ACIAS e tam-

bém de jornais e radios locais. Além disso, durante os dias de realizacdo do Bota Fora, tais lojas n

terdo uma identificacdo especial em sua fachada.

. WSa

Os servicos de recuperagio de crédito, oferecidos pela
Associagdo Comercial a toda populagio saltense, foram
reestruturados e ampliados.

Sendo assim, qualquer pessoa que estiver com pendéncias no
comeércio local e desejar regularizar o débito, terda a disposigao
condig¢des especiais para o pagamento da divida. E, para que essa
negociagdo seja possivel, cerca de 50 estabelecimentos ja foram
credenciados.

Entenda mais!

Como fazer - Os interessados em negociar as dividas devem
comparecer ao balcdo de atendimento da Associagao Comercial,
munidos dos documentos pessoais, de segunda a sexta-feira, das
8h as 13h e das 15h as 18h, e aos sdbado, das 8h as 13h. O atendi-
mento ocorre de forma gratuita.

Objetivo - O principal objetivo do SRC (Servi¢o de Recuperagio
de Crédito) é auxiliar os consumidores interessados em quitar di-

H\ \ \

vidas, realizando toda a negociagdo entre as partes interessadas,
evitando assim qualquer constrangimento as mesmas.

Lojas credenciadas — Até o momento, as lojas credenciadas, que
oferecem condi¢des especiais de negociacdo e pagamento sio:
A.C.Jé6ias; Advance Auto Elétrica; Arte Mania; Auto Escola Nery;
Bazar Verdo 2000; Charme & Cia; Cia Presentinhos; Clo Calga-
dos; Comercial de Parafusos Saltense; Cris Modas; De Barros
Negocios Imobiliarios; Diplomata Escola Técnica; Divert Brin-
quedos; Droga Ledo; Espaco Odontoldgico; Estilo e Conforto;
Fabio Cal¢ados; Global School; Grupo Humana — PROI; Kyrios
Decoragoes; Legu Calcados; Loja Atualidade; Loja Campos; Loja
do Altino; Loja do Boitto; Loja e Bazar Dom Quixote; Loja Lis-
boa; Loja Norma; Lojas Valéncia; Madeireira Saltense; Magazine
10; Marry Modas; Milleniun Informatica; Mimodon; O Baratao;
Odontoclinic; Optica Ipanema; Otica do Bolinha; Prepara Cur-
sos; Pro-Sorriso; Realce Roupas Intimas; Relojoaria Digitime;
Rosa Morena; SAOS; Sobase; Sttilo Moda Jovem e Tamarossi De-
coragoes.
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ATUACAO

CAMPANHA 0 AGASALAC

Foto: KR Comunicacao

Campanha do Agasalho
realizada pela Associacao
contou com dezenas

de doacoes

ntre os dias 20 de maio e 20 de junho a Associagio Co-

mercial realizou a Campanha do Agasalho 2015 - uma
acdo filantrépica promovida anualmente por diversas entidades.
Roupas de frio em bom estado, como cal¢as, blusas, jaquetas e
meias, além de mantas e cobertores, foram doadas por dezenas
de pessoas, que compareceram ao posto de coleta, instalado na
sede da ACIAS. Toda arrecadacio foi destinada a familias caren-
tes do municipio, com o intuito de suprir as necessidades das

mesmas durante o inverno.

oA ;
CAMPANHA - = |
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SEMANA DO COMERCIANTE

MARCELO ORTEGA ABRIRA EVENTO REALIZADO EM COMEMORACAO
AO DIA DO COMERCIANTE

Em comemorag¢io ao Dia do Comerciante, celebrado no més de julho, a Associagdo Comercial realizara uma semanal especial de
palestras, aberta a todos os interessados. Confira abaixo a programacéo e veja como participar!

Dia 14 de julho: Abertura do evento, com palestra de Marcelo Ortega
Tema: “Gestdo de Crises com Criatividade e Inteligéncia”
Horario: A partir das 19h30min
Local: Sala Palma de Ouro - CEC (Centro de Educagio e Cultura
Anselmo Duarte)

Ingressos jd disponiveis, com pregos especiais para associados

Dia 15 de julho: Palestra “O novo Codigo de Proces-
so Civil: entenda o impacto sobre os seus negocios”
Palestrante: Dr. Marcus Vinicius Lopes Ramos
Gongalves, do escritorio Bertolucci & Ramos Gongalves
Advogados, de Sao Paulo
Horario: 19h
Local: Sede da Associacdo

Comercial

Entrada gratuita

Dia 16 de julho:
Workshop de RH
Palestrante : Veridiane Adélia

Rodrigues (SENAC)
Horario: 19h
Local: Sede da Associacdo
Comercial

Entrada gratuita

Os interessados em quaisquer umas
das palestras devem reservar presenga,
comparecendo pessoalmente a ACIAS,
localizada na Rua Nove de Julho, 403
- Centro, ligando para (11) 4602-6767
(falar com Karen) ou escrevendo para

karen.scpc@aciasalto.com.br
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NOSSA EQUIPE

Entrevista

A cada edicio trazemos breves entrevistas com pessoas que compdem a equipe de gestores da Associagdo Comercial — biénio
2015/2016 - para que os conhe¢a melhor.
Confira abaixo os entrevistados desse bimestre!

Foto: KR Comunicacao

Eduardo Anunciato - Membro do Conselho Consultivo

Cidade onde nasceu: Salto/SP.

Formagao Académica: Sou formado
em Economia, pela Mackenzie.

Atuagdo profissional: Cuido das lojas
que pertencem a minha familia, com
o intuito de moderniza-las. Atualmen-
te possuimos duas unidades em Salto,
que levam o nome de “Fricote”, e uma
em Indaiatuba, adquirida ha 03 anos e
chamada “Armarinhos Ideal”

Familia: Sou casado hd um ano e meio
e nao tenho filhos.

Atividades extras: Trabalhei em gran-

des empresas, sempre com o objetivo
de aprender e ganhar experiéncia com
coisas que pudessem ser aplicadas nas
lojas da minha familia. Com isso, estou
trazendo modernizagao para as nossas
unidades, como por exemplo, a auto-
matizacdo das mesmas e o lancamento
de um site destinado a vendas online.

Desde quando vocé faz parte do gru-
po de gestores da Associagio Comer-
cial de Salto?: Estou no meu primeiro
ano como membro do Conselho Con-
sultivo, mas desde a FICAT (Feira da
Industria, Comércio, Agricultura e Tu-
rismo) eu ja participava das reunides,
como convidado.

Foto: KR Comunicacao

Francisca Neide R. S. Lima - Membro do Conselho Consultivo

‘ " |
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Cidade onde nasceu: Araripe/CE.

Formacgio Académica: Sou formada em
Administracdo de Empresas, pela Facul-
dade Sant’ Anna, de Salto.

Atuagdo profissional: Fui proprieta-
ria da loja Conexdo Unica por 23 anos,
e atualmente ocupo a fun¢do de sdcia-
-proprietaria da empresa FJF Materiais
para Construgdo, ao lado do meu esposo
Fernando. Nela, ajudo na administragao
e sou responsavel pelas areas financeira e
de estoque.

Familia: Sou casada hd 24 anos com Fer-
nando e nio tenho filhos.

Atividades extras: Além de trabalhar
na FJE estou iniciando um projeto de

venda de perfumes importados, para o
qual pretendo me dedicar muito. Essa
atividade extra surgiu na propria loja
Conexdo, e hoje ja possuo varios e bons
clientes.

Desde quando vocé faz parte do grupo
de gestores da Associacio Comercial
de Salto?: Ja pertenco a ACIAS ha apro-
ximadamente 15 anos. Todos os direto-
res que passaram pela Associacdo foram
importantes e deixaram sua marca, mas
quero aqui ressaltar o excelente trabalho
desenvolvido pelos dois ultimos, Sr. Pau-
lo e Schneyder, que proporcionaram uma
grande unido a todos nds. Estamos muito
envolvidos, em um clima excelente, com
garra e disposi¢ao para trabalhar, e assim
ajudar nossa cidade a se desenvolver cada
vez mais.
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BATE - PAPO COM A DR? ERICA

RECUPERACAO DE CREDITO

A inadimpléncia ¢ algo bastante presente no comércio de um modo geral, onde nos
deparamos com consumidores que adquirem produtos e/ou servicos e ndo pagam pelos
mesmos, deixando os comerciantes no prejuizo. Muitas atitudes sdo tomadas na tentativa de
recuperagio do crédito, porém, na maijoria das vezes nao sdo eficazes e acabam por deman-
dar um maior custo ao comerciante, além da inadimpléncia mencionada. Assim, importan-
te apresentar um breve esclarecimento sobre a recuperacio de crédito, a fim de auxiliar na
op¢ao pela forma mais eficaz e menos custosa.

P: Como a maioria do comércio vem atuando na tentativa de recuperagdo do crédito?

R: O que se vé atualmente é que a maioria dos comerciantes, especialmente os que traba-
lham com cheques e credidrios, quando se deparam com a inadimpléncia do consumidor,
optam por protestar o titulo de crédito (cheque ou nota promissdria) e/ou negativar o nome
do consumidor, nos servigos de protecao ao crédito. Apds, alguns deles geralmente encami-
nham os referidos titulos para a cobranga judicial.

P: O protesto, negativagdo e cobranga judicial, tém se mostrado eficaz?

R: Infelizmente ndo. Muitos consumidores ndo se importam com o protesto e negativagao
do nome. Geralmente sdo consumidores que tém mais de um valor devedor e ja possuem
inscricdo nos Orgéos de Crédito. Por sua vez, a cobranga judicial, além de demandar um
custo extra ao comerciante, na contratacdo de advogado, custas com processo, etc., ainda
ndo tem se mostrado eficaz, pois muitos devedores, mesmo citados no processo e condena-
dos ao pagamento do valor do crédito, por ndo possuirem recursos ou bens em seu nome,
fazem com que o processo mingue sem éxito efetivo, apds anos de tentativas de localizagdo
de bens e recursos em nome do devedor.

P: Atualmente qual seria a melhor opgdo na tentativa de recuperagio do crédito?

R: E uma questdo subjetiva, pois depende muito do ponto de vista do profissional que esta
assessorando o comerciante prejudicado, mas na minha opinido, o que se tem mostrado
bastante eficaz é a cobranca extrajudicial, geralmente feita por alguns advogados e firmas es-
pecializadas neste tipo de servico. A propria ACIAS oferece aos seus associados um Servigo
de Recuperagio de Crédito, onde o comerciante prejudicado contrata o servico e a ACIAS,
através de setor especifico, trabalha na recuperagao do crédito para o associado.

P: Por que poderiamos imaginar que esse tipo de servico é eficaz, diante do desinteresse do
consumidor em quitar o débito e das dificuldades e empecilhos encontrados, por exemplo, no
processo judicial?

R: A eficdcia ndo é certa, conforme acima mencionado. Com certeza o risco de nio rece-
bimento permanece, mas levando-se em conta os custos com a contratagdo do servico de
recuperagdo de crédito, que sdo menores que os judiciais, além do fato de que existird um
setor proprio e especializado realizando o servigo, diligenciando e canalizando os esfor¢os
com o Unico objetivo de reaver o crédito para o cliente que o contratou, considero uma boa
op¢ao. A ACIAS, por exemplo, em seu Setor de Recuperagdo de Crédito, através dos servi-
¢os de cobranca extrajudicial que vem prestando, tem apresentado um retorno satisfatério
aos associados, com custo baixo, deixando a cobranga judicial apenas como ultimo recurso.
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PARTICIPACAO

Confira abaixo alguns eventos de destaque ocorridos recentemente, nos quais a ACIAS marcou presencal

Foto: Rafael Paco

INAUGURAGCAO DO CEJUSC

Apresidente da Associagio Comercial, Schneyder Bonafé de Barros,
participou da inauguracido do CEJUSC (Centro Judicidrio de Solugao
e Conflitos de Cidadania), ocorrida no més de abril. Na ocasido, a juiza e coor-
denadora do local, Dra. Alessandra Lopes Santana de Melo, falou sobre a luta
para a criagao do 6rgdo e a importancia do mesmo. O CEJUSC esta instalado
na rua Benjamin Constant, n° 49, no Centro da cidade, e funciona de segunda
a sexta-feira, das 9h as 17h.

ENCONTRO DE EMPRESARIOS

iversos empresarios dos mais variados setores, dentre eles a presidente Foto: ACIAS
da ACIAS, estiveram na cidade de Pirapora do Bom Jesus, no dia 30

de maio, para participar de um encontro organizado pela Diocese de Jundiai.
O evento teve inicio com a palestra “Igreja e sociedade: a missao do empre-
sario cristao’, ministrada pelo professor e secretario municipal de Educagio do
estado de Sao Paulo, Gabriel Chalita, e foi encerrado com um momento ecumé-
nico. A iniciativa faz parte das atividades anuais realizadas pela Diocese, com
o objetivo de articular e reforcar o papel decisivo dos cristdos na construgio de

uma sociedade mais justa e solidaria.

ABERTURA OFICIAL DE PROJETO

ACIAS também foi representada por sua presidente, em um evento
Arealizado na loja Mimodon Modas, em Salto, no més de abril. A a¢ao
marcou a abertura oficial de um projeto desenvolvido pela franquia, que consis-
te na gravacdo de videos institucionais em todas as suas unidades.
Na oportunidade, Schneyder ressaltou a importancia do trabalho, da espe-
cializa¢do e de investimentos para a conquista de metas e crescimento dos ne-

gocios, principalmente em momentos economicos dificeis.

REUNIAO SAAE
m uma reunido com comerciantes locais, na sede da ACIAS, o superin-
tendente do SAAE (Servigo Auténomo de Agua e Esgoto) de Salto, Paulo
Takeyama, apresentou detalhes sobre um trabalho técnico que seria feito em
ruas do Centro da cidade, necessario para a manutencdo do setor. A demons-
tracdo ocorreu no dia 22 de maio e, na oportunidade, os presentes sanaram
duavidas sobre o projeto.

Revista Acias - 9



NOVIDADE: CARTAO ALIMENTACAO

~ EIFACESP

Depois do sucesso do Cartdo Educagao, a Associagdo Comercial, em par-
ceria com a Facesp (Federagao das Associagdes Comerciais do Estado de Sao
Paulo) esta trazendo para Salto o Cartdo Alimentagao.

Trata-se de um beneficio diferenciado na cidade, que podera ser utilizado
em estabelecimentos de aproximadamente 100 diferentes ramos de atividades,
como supermercados, mercearias, mini-mercados, agougues e padarias, den-
tre outros.

O principal intuito da iniciativa é a de fomentar o comércio e, consequente-
mente, a economia local, bem como favorecer empregadores e trabalhadores,
ja que o Cartao substituira os gastos com cesta basica e dara autonomia para a
escolha dos produtos a serem adquiridos.

Confira as principais vantagens desse Cartdo para os diferentes publicos!

ALIMENTAGAD

ACCREDITO

Para o estabelecimento que o recebe: Para a empresa que o concede aos
- Nao requer maquineta. Portanto, nao ha funcionérios:
despesa com aluguel; - Custo ZERO por cartao;
- Taxa administrativa com valor inferior a - Evita transtornos com cotagoes, compra e
outros cartoes do mercado; distribui¢do de cestas basicas;
- Inadimpléncia ZERO - Proporciona satisfagao aos colaboradores

e —
~ Para os funcionarios que o utilizam:
- Permite liberdade de escolha no ato da compra;
- Proporciona poder de compra para itens que
nao sao contemplados na cesta basica, como
| frutas, carnes, verduras e paes, dentre outros

meércio
onsumo

-| 3
ACIASCARD

Recentemente a Associagdo Comercial realizou um processo de reestrutu-
ra¢ao do ACIASCARD, com o objetivo de fortalecer e impulsionar a utilizagao
dessa importante ferramenta na cidade de Salto.

A primeira etapa foi voltada a organizagao e atualizagdo de contratos, bem
como sistematizacdo de informagdes. Tal trabalho possibilitara a futura im-
plantagdo de um sistema de SMS, que disparara uma mensagem via celular ao
consumidor, toda vez que utilizar o Cartao, garantindo assim maior seguranca
nas transagdes. A segunda fase, que agora tera inicio, sera voltada a divulga-
¢oes e realizagdes de campanhas promocionais.

Implantado de forma inédita pela ACIAS em maio de 2013, 0 ACIASCARD
oferece inimeras vantagens, tanto para quem o utiliza como para quem o ofe-
rece, como por exemplo, condi¢des especiais de compra - sem anuidade ou
ensalidade, garantia de crédito e atragdo de novos consumidores, contri-
indo assim para o desenvolvimento do setor varejista.
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Um Geely é tao completo GEELY
que ja vem com oferta especial

de fabrica.

EC7
44.900,00

A vista + frete
Cod. GE10544

| GCa
» T
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— A vista + frete
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Z f Horarios de funcionamento:
L. PRAGCA CONDE DE PARNAIBA, 257 .
< G. Automoveis CENTRO — ITU/SP — TEL.: 11 2715-4700 segunda a sexta, das 8h as 18h,
e sabado, das 9h as 13h.

0OU 100 MIL KM

Precos validos de R$ 44.900,00 para o Geely EC7 GS codigo GE10544 e R$ 29.900,00 para o Geely GC2 cddigo GG20545. Prego do frete do EC7:
R$ 1.200,00 e do GC2: R$ 1.050,00. Estoque de 5 unidades para o Geely EC7 GS codigo GE10544 e para o Geely GC2 codigo GG20545. Precos validos

até 30/6/2015 ou término do estoque, o que ocorrer primeiro.

Facebook
factbeok i (@TGANDINI _

www.geelymotorsdobrasil.com.br
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Realizada entre os dias 20 de abril e 09 maio, a Campanha de Dia das Maes premiou diversos consumidores que fizeram suas compras

no comércio saltense. Foram eles:

D Uy 150104 01PRID

oededjunwo

1° Lugar: Zélia Belrano (Comprou na Loja Estilo e Conforto) Vendedora que entregou o cupom a ganhadora Zélia:
Ganhou a transformagio total de sua sala, incluindo no- Janete de Souza Santana da Silva - Ganhou R$ 200,00
vos moveis e artigos de decoragdo

2° Lugar - José Zico Teixeira (Comprou na Loja Cris Bandei- 3° Lugar - André Fernando da Silva (Comprou na Fabio
ra) Ganhou um vale-compras de R$ 600,00 Calgados) Ganhou um vale-compras de R$ 600,00

4° Lugar - Maricelia de S. M. Ribeiro (Comprou na Clé Calcados)
Ganhou um dia de beleza, finalizado com um delicioso jantar
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Demais prémios da Campanha de Dia das Maes: A ACIAS também presentou diversos outros consumidores sorteados: Inés Pires
dos Santos (Comprou na Vitrini Modas): ganhou uma jéia de 18 quilates; Maria de Fatima Camargo (Comprou na Loja do Altino):
ganhou um relégio de pulso; Rosilaine Marques Fernandes (Comprou na Filomena Chic): ganhou um relégio de pulso; Minelvina do
L. Neta (Comprou na Loja Vale a Pena I): ganhou um 6culos de sol; Sueli Carrascosa (Comprou na Timax): ganhou um 6culos de sol.

(Todas as fotos estido disponiveis no site www.acisalto.com.br)

A Campanha de Dia dos Namorados também presenteou os consumidores que compraram em Salto e foram sorteados. Confiral

Crédito Fotos: KR Comunicagao

12 sorteada: Neuza Baptista de Oliveira Vendedora que entregou o cupom a 22 sorteada: Rosana Maria Rodrigues
(Comprou na Loja Valéncia) ganhadora Neuza: Karina N. S. Camargo (Comprou na Bazar Laser)
Ganhou uma moto Honda Biz Okm Ganhou R$ 200,00 Ganhou um jantar roméntico

A Associagdo também presenteou outros 02 casais de consumidores, com brindes cedidos pela Ourivesaria e
Optica Ouro e Prata e Maxilens: , Ivete Ilda - Comprou na Loja Cris Bandeira e ganhou 02 6culos de sol (um femi-
nino e um masculino); Carmem Silvia M. Elias Nunes - Comprou na Loja do Altino e ganhou 01 6culos de sol e
01 relégio. (Todas as fotos estio disponiveis no site www.aciasalto.com.br)

A Campanha de Dia dos Namorados contou com a participacao das lojas: Center Luz, Ideal Modas, Inana Presentes e Decoragdes,
Lojas Vale a Pena, Magazine 10, Niki Cosméticos, W.A Moda Feminina, Loja Zinha, Ourivesaria e Optica Ouro e Prata, Brinquedos
da Hora, Cl6 Calgados, Casa do Chinelo, D’ Gentile, Majurye, Vitrini Modas, Flamboyant, Divert Brinquedos, Sonia Modas, Estilo
e Conforto, Belle Bras, Via Griff, Bazar Laser, Tutti Modas, Loja Cris Bandeira, Pétalas, Schoba, Fabio Calcados, Papelaria Estrela,
Loja Campos, Malharia Selma, Maxilens, Timax, Filomena Chic, Passo a Passo, Loja do Altino, Flox Floricultura, La Bellissima, Loja

Donna Senhorita e Lojas Valéncia.

VEM Al!

m Moto Honda CG 125

De 20/07 & 08/08
Sorteio dia 11/08/2015 as @h
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CAPACITACAO

f—n]
S— O PAE (Posto Sebrae de Atendimento ao Empreendedor) de Salto, em parceria com o Sebrae-SP,
SEBRAE realizou novas palestras e cursos na sede da Associagdao Comercial, no més de maio. O intuito prin-
— cipal das acdes, que ocorrem de forma permanente, é o de oferecer oportunidades de capacitagcao
S_P sobre assuntos variados, de interesse dos empresarios.

Confira a seguir um pouco do que foi feito!

Foto: KR Comunicacao

PAT (PROGRAMA DE ALAVANCAGEM
TECNOLOGICA)

Iniciado no més de mar¢o, o PAT teve conti-
nuidade nos dias 04/05, 06/05, 18/05, 21/05,
01/06, 03/06, 22/06 e 24/06. O principal intuito da
capacita¢do foi indicar, a empresarios de micro e
pequenas industrias, possibilidades que resultem
em melhorias na produtividade e na otimizagao de
processos.

PALESTRA MELHORES CAMINHOS

palestra “Escolha os melhores caminhos

para sua empresa’ foi ministrada na noi-
te de 21 de maio, pelo consultor de negécios do
Sebrae, Mauricio Hiromi Matsumoto. Na ocasido,
o publico presente recebeu orientagdes sobre a
importancia da exceléncia nos planejamentos, na
organizac¢do e no controle do negocio.

Foto: KR Comunica@o

T4

EMPRETEC

As palestras de apresentagdo do Empretec
ocorreram nos dias 27 e 29 de maio. Desen-
volvido pela ONU (Organizac¢do das Nagdes Unidas),
esse curso testa e potencializa o comportamento em-
preendedor dos participantes, que durante varios dias
------- frequentam um treinamento intensivo. Neste ano a
cidade de Itu foi a escolhida para sediar tal treina-
mento, realizado entre os dias 22 e 27 de junho.
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ENTREVISTA

NRF 2015: Férum especial sera realizado
no més de julho

Sebrae-SP, a Prefeitura da Estancia Turistica de Sal-

to, a Assisa (Associacdo das Industrias de Salto) e a
ACIAS (Associagao Comercial, Industrial e Agricola de Sal-
to) promoverao, no dia 28 de julho, a partir das 18h30min, o
Forum “Programa do Varejo de Salto - O FUTURO DO CO-
MERCIO NRF 2015”.

Realizado na Sala Paulo Freire, no CEC (Centro de Edu-
cagdo e Cultura Anselmo Duarte), e com entrada gratuita, o
evento demonstrara as principais tendéncias apresentadas na
maior feira do varejo de Nova Iorque, a NRF (National Retail
Federation), dentre elas o perfil do novo consumidor, o futuro
das midias sociais e o exemplo de lojas que proporcionam ex-
periéncias diferenciadas aos clientes.

Os interessados em participar do encontro ja podem fazer
as inscri¢oes nos telefones (11) 4602-6764/6765, com Lucas ou
Darlei, pois as vagas sdo limitadas.

E, com o intuito de explicar um pouco mais a importan-
cia desse evento, o Sebrae traz abaixo uma entrevista realizada
com a presidente da ACIAS, Schneyder Bonafé de Barros, so-
bre sua participagdo na NRF 2014 e os principais conhecimen-
tos adquiridos durante a mesma.

Qual sua visdo sobre a importancia da NRF para o comér-
cio?

R: A principal importincia da NRF é apontar quais sdo as
maiores tendéncias internacionais, como por exemplo, as
tecnologias que estdo sendo ou em breve serdo utilizadas e o
perfil atual dos consumidores, com o intuito de auxiliar os em-
presarios na gestao dos negocios.

Quais foram os conhecimentos adquiridos durante sua par-
ticipa¢do no evento e, em sua opinido, o que o varejista
podera agregar em seu negocio, com tais informacoes?

R: Foram iniimeros os conhecimentos adquiridos durante a NRF
2014, da qual participei, que trouxeram li¢des e informacoes
muito importantes para o setor do varejo. Vou aqui citar alguns
deles: - Defina quem vocé é: Se vocé nao sabe claramente quem é
ou o que deseja ser no mercado, vocé ndo atingira ninguém, pois
ndo possuira uma estratégia clara e diferenciada; - Conhega seu
publico: E preciso conhecer realmente o seu publico, para saber
como bem atendé-lo. Um exemplo disso ¢ a loja Chico s, voltada
para mulheres na terceira idade. Com o intuito de satisfazer as
expectativas das clientes, bem como deixa-las a vontade, a loja
s contrata vendedoras também da terceira idade. Além disso,
nesse item, a pesquisa também é uma ferramenta essencial, que
deve ser utilizada periodicamente para acompanhar o perfil dos
seus clientes, ja que, com o mundo em constante evolugio, to-
dos mudam a todo o momento e temos que acompanhar tais
mudancgas; - Valorize seus funciondrios: Mais do que aumentar
o0 nosso quadro de produtividade, temos que valorizar os nossos
colaboradores, tanto financeiramente, como psicologicamente,
para que realmente se sintam parte integrante da empresa e in-
dispensavel a mesma; - Utilize as redes sociais e tenha um site:
Quem nao possui um site ou nao esta na rede social, como o
Facebook ou o Twiter, ndo aparece, ndo interage e, portanto, ¢
como se nao existisse; - Estabeleca parcerias: Crie e mantenha
parcerias solidas com os diferentes publicos, como fornecedores,
por exemplo, pois juntos se fortalecerdo e chegardo mais longe.

Como vocé julga importante a participa¢io do comerciante
de Salto no Férum sobre a NRF 2016, que acontecera na ci-
dade?

R: Com certeza essa sera uma oportunidade unica de o comer-
ciante conhecer quais foram as principais tendéncias do varejo,
apresentadas na NRF 2015, e dessa forma sair a frente no merca-
do, principalmente em um ano economicamente instével, como
esse no qual estamos.

S Tl e




ASSOCIADOS

Em cada revista, a ACIAS reserva um espaco para a divulgacdo de seus asso-
ciados. O critério de selecdo ocorre mediante sorteio, que define 02 associados
antigos e 01 novo. Confira abaixo as empresas desta edi¢do!

Fotos: KR Comunicacao

FILOMENA CHIC

Instalada em Salto ha aproximadamente 03 anos, a Filomena
Chic oferece variedades e novidades em roupas femininas e mascu-
linas, tanto infantis como juvenis.

Atualmente dirigido por Maria Lucia Gongalves, o estabeleci-
mento possui como diferencial o atendimento, e como foco de tra-
balho o marketing, com ampla divulgacdo local e regional. Além

disso, em agosto deste ano a loja também apresentara, durante um
SAIBA MAIS

Endereco em Salto: Rua Rio Branco, 701 - Centro

Telefone: (11) 2840-0588

Atendimento: De segunda a sexta-feira, das 9h as 18h, e aos
sabados, das 9h as 13h

Site: www.filomenachic.com.br

1 S

coquetel, a mais nova marca primavera-verao, oferecida exclusiva-
mente a cidade: a Sommer.

LIVRARIA E PAPELARIA REAL

Empresa familiar iniciada na década de 70, pelo professor apo-
sentado Alcides Scalet, a Real possui atualmente trés unidades,
sendo duas em Itu, inauguradas em 1972 e 1985, e uma em Salto,
instalada desde 1990.

Além da tradi¢do, a empresa, que é administrada desde o ano

2.000 pela filha do Sr. Alcides, Silvana, também se destaca por ofe-

SAIBA MAIS

Enderego em Salto: Rua Prudente de Moraes, 730 - Centro
Telefone: (11) 4029-5897

Atendimento: De segunda a sexta-feira, das 8h as 18h, e aos
sabados, das 8h as 12h e ’

recer, em um mesmo local, os servigos de livraria e papelaria, e por
possuir, como lema e principio, a importancia do servir.

e TN

OTICAS MAXILENS

A Otica Maxilens foi fundada na cidade de Salto no ano de
1976, inicialmente como Otica Saltense e, mais tarde, em 2008, teve
o nome alterado, devido a um importante processo de expansio.
De 14 para c4, a empresa cresceu e inaugurou novas unidades nos
municipios de Jundiai, Itatiba e Braganca Paulista.

Por possuir uma gestao familiar, a Maxilens se destaca, acima de

| i tudo, pelo atendimento aos clientes, mas também apresenta como
SAIBA MAIS

Endereco em Salto: Avenida Dom Pedro II, 372 - Centro
Telefone: (11) 4028-0878

Atendimento: De segunda a sexta-feira, das 8h30min as 18h, e aos
sibados, das 8h30minas13h T T T T s
Site: www.maxilens.com.br

um grande diferencial de mercado a oferta de marcas exclusivas,
como Julbo e Yous.

P
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Confira a relacdo dos novos associados — Abril a Maio/2015!

-
1 Mercado Parana erapelaria Esperanga
| Rua Luiz de Brito e Almeida, 929

Cartorio Postal Salto | Center Carnes Elias

1 1 1 1 1
] .

i Rua Prudente de Moraes, 933 - Casa A i ! Rua Luiz de Brito e Almeida, 1.201 i 4 G I ! i Rua Carp_pmas, 340 E
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1 (11) 4456-8470 . . . | - ! ! (11) 4021-3049 '
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i i . i 1+ Mercearia Santa Rita 1+ R.M Transportes ME 1
| Ko Koo, Ao s | R Samin R, 1265 | | Av. Marechal Rondon, 116 | | Rua Batalha de Paissandu, 25 - Casa 25 |
h ¢ 8 > 1 P 1 1]d. Cidade - Salto/SP ' 1 Cond. Rio Branco - Jd. Santo Antonio !
1 Centro - Salto/SP i 1+ Jd. Nova Era - Salto/SP P 1 1
' (11) 4029-1310 "1 (11) 2840-0706 ¢ 1 (11) 4021-4652 ! 1 Salto/SP '
. N ;L } L(11) 4098-4610 ;
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1 Casa Dico . 1 s Qx . 1 Softpro Sistemas

! Rua Rui Barbosa, 730 Disney Presentes 1 Mercearia S0 Benedito ! Rua Sueli Ap. Costa, 500 - BLOS

! Rua Campos Sales, 509
1 Vila Nova - Salto/SP
(11) 4029-1766

Rua Floriano Peixoto, 2.477 - L]J01
Jd. das Nagoes — Salto/SP
(

11) 4029-0416 | Pq. Nossa Senhora - Itu/SP

[ |
[ |
[N |
| Centro - Salto/SP i
1 (11) 4029-3630 [
i ' ! (11) 3413-2200

1 1
1 1
|1 Apto32 i
1 1
1 1

nr r N
! Casa dos Picados ! | Filomena Chic ! ! Palicia Planejados A Supermerca(rlbo Bem Brasil !
! Rua Floriano Peixoto, 2449 ¢+ + Rua Rio Branco, 701 ' I Av. Castro Alves, 420 1+ Av. Casper Libero, 933 -
1 Jd. das Nagoes — Salto/SP 1 1 Centro - Salto/SP | 1Jd. Trés Marias — Salto/SP | 1 Jd. Santa Cruz - Salto/SP .
| (11) 4602-4447 11 (11) 2840-0588 1 1(11) 4602-3604 i1 (11) 4028-5010 !

CONVENIOS E PARCERIAS

Veja abaixo a relagdo dos conveniados e parceiros da Associagdo Comercial, que oferecem beneficios exclusivos aos associados!

Faca parte VOCE TAMBEM dessa iniciativa de sucesso! Credencie seu estabelecimento!

Assessoria Juridica
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Saiba mais em www.aciasalto.com.br!




ORIENTAGCAO

Voceé esta com dificuldades
para receber?

Entdo, é hora de negativar...
Nao perca mais tempo e dinheiro!

Procure a Associacao Comercial:
o servico é rapido, simples e SEM CUSTO

O que pode ser negativado?
v Notas promissorias
& Cheques devolvidos (motivos 12,13 e 14)
v Notas fiscais e duplicatas
v Contratos
@ Titulos de Crédito

A importancia da consulta

Os estabelecimentos comerciais estdo mais rigorosos e atentos ao con-
ceder créditos, utilizando a consulta como principal ferramenta de
protegao.

Como resultado desse cenario, a Boa Vista SCPC (Servico Central de Pro-
te¢do ao Crédito) anunciou que a inadimpléncia vem recuando més apos més,
sendo, por exemplo, 3,2% menor na cidade de Sorocaba, em abril de 2015, na
comparagao com o més anterior, e 2,8% menor na comparacao interanual (abril
de 2015 contra abril de 2014).

Mediante isso, a recuperagao de crédito do consumidor - obtido a partir
da quantidade de exclusoes dos registros de inadimpléncia - também cresceu.
Conforme apontou a mesma pesquisa da Boa Vista, na cidade de Sorocaba,

essa alta foi de 2,6% na variagdo mensal, com aumento de 0,6% no pagamento
de dividas.

Fonte: Boa Vista SCPC



Calendario de Feiras 2015

Confira abaixo o calendario de algumas feiras, de interesse dos comerciantes, que
serdo realizadas nos proximos meses, no estado de Sdo Paulo!

Casacor 2015 Mega Artesanal 2015 Francal 2015 Fipan 2015 .
Maior evento de decora- De 01 a 05 de julho 472 Feira Internacional Restaurantes, padarias,
¢do da América Latina Sdo Paulo Expo (Antigo da Moda em Calcados e pizzarias etc.

De 26 de maio a 12 de Imigrantes) Acessorios De 14217 de julho y
julho I www.wrsaopaulo.com.br De 06 a 09 de julho Expo Center Norte - Sdo
Jockey Club de Sao Paulo Anhembi - Sdo Paulo Paulo
casa.abril.com.br/casa-cor www.feirafrancal.com.br/2015 www.fipan.com.br/2015
Office Paper Brasil Eletrolar Show Expo Brasil Chocolate (62 Estétika 2015

Escolar Industria e varejo de ele- edicao) 232 Exposicdo Internacio-
292 Feira Internacional de trodomésticos e eletroele- De 11 a 14 de agosto nal da Beleza

Produtos para Papelarias, | tronicos Centro de Convengoes Frei De 20 a 23 de agosto
Escritorios e Escolas De 20 a 23 de julho Caneca - Sao Paulo Anhembi - Sao Paulo

De 19 a 22 de julho Transamérica Expo Center expobrasilchocolate.com.br www.congressoestetica.com.br
Anhembi - Sdo Paulo - Séo Paulo

www.escolarofficebrasil.com. www.eletrolarshow.com.br 2 4

br/2015 o 4

Passeio a Campos do Jordao

Dia 12 de julho

Prego tinico: R$ 100,00 por pessoa (incluso transporte Nardelli e acompanhamento de guia local)
Informacdes e reservas: (11) 4602-6767, com Katia

E-mail: src@aciasalto.com.br

Roteiro: Ducha de Prata, Pico do Itapeva, passeio do lado de fora das mansdes, visita a duas choco-
laterias - Spinasi e loja de fabrica Cacau Show (com degustagio), almogo, passeio livre no Centro do
Capivari e Centro Turistico, com as atragdes de inverno.

K R NAQ PERCA TEMPQO PEDINDO PARA OUTRAS PESSOAS

COMUNICACAO
INTEGRADA SEU SIT

P — NOS OFERECEMOS ESSA LIBERDADE A VOCE

contato@krcomunicacao.com.br
(11) 4028-4118
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O sorriso mais bonito. A ideia mais importante.

Tem momentos em que © agora se transforma em retalhos na lembranca, e ha agueles em que marcam para a vida toda.
O ESTACAO BARONEZA tem o privilégio em traduzir o agora da melhor maneira possivel.
Com todo requinte, criatividade e compromisso que vocé deseja.

Com 5.127m? ladeados pela exuberancia e beleza da natureza, contamos com uma estrutura capaz de receber todas as
ocasides possiveis de eventos. De casamento a conferéncia empresarial. Todas elas, € claro, para tornar sua ocasido
ainda mais especial.

Tudo isso, para sempre!

www.estacaobaroneza.com.br

Estrada do Serviddo, 14 — Sitio Sta Teresinha — Salto — SP
11 4602-1122 / 11 7757-6254

dgpublicidade.com.br




