
Revista Digital

Janeiro
2023





Cursos e orientação
para os

Sebrae Aqui Salto
Horário de Funcionamento:
De segunda à quinta-feira:
das 08h às 18h.
Sexta-feira:
das 08h às 17h

(11) 4602-6764 Érica Fernanda
(11) 4602-6765 Taynara Miranda
(11) 93370-0701 WhatsApp

Rua 9 de Julho, 403, Centro, Salto/SP
Nas dependências da Associação Comercial.

MEI’s 

2022 terminou e a sensação que 

ficou foi a de dever cumprido.

Um ano de desafios e muito 

trabalho, que terminou coroado 

pela realização de nossa campanha de Natal, 

depois de muito tempo ela voltou com força total 

e foi muito positiva.

Em 2023 vamos continuar crescendo e nos 

desenvolvendo, melhores ainda do que fomos em 

2022.

Desejo a todos vocês um ano repleto de realizações e 

juntos vamos alavancar o comércio saltense.

Feliz 2023!

Wladimir Lara - Presidente

Palavra
do Presidente



Aconteceu no dia 28 de dezembro de 2022, às 19hs, na Praça XV de Novembro, o sorteio da Campanha NATAL PRESENTE 
2022! Que deu os nomes dos 40 ganhadores! Clientes que prestigiaram o comércio local com compras nesse Natal.
Nessa promoção cada sorteado ganhou 1 cartão Accredito Premium com saldo de R$ 500,00 para gastar entre os 37 
estabelecimentos credenciados participantes.
Foram preenchidos mais de 10 mil cupons, através das 47 empresas participantes.
Agradecemos imensamente a todos os envolvidos, essa campanha foi possível diante da união e da credibilidade 
depositada.
Aos comerciantes que acreditam em nossas campanhas... Ano que vem tem mais!

Realização:   ACIAS - Associação Comercial, Industrial e Agrícola de Salto
Apoio:  Prefeitura da Estância Turística de Salto, Lojas Cem, CSO Ambiental e Sicredi.

da campanha Natal Presente 2022!

20 mil reias em prêmios
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Representantes presentes no sorteio Natal Presente 
2022

ACIAS:

Paulo Takeyama (Vice-Presidente) 
Murilo Grivol (Diretor)
Fernando Marques Santana (Diretor)
Osvaldo Padovani (Diretor)
Clodite M. Rocha Padovani (Diretora)
Sergio Tome (Diretor)
Eduarda Miranda Duarte (Dpto. Comercial)
Ariane Aparecida de Souza (Dpto. Administrativo)
Neila de Jesus Pranstetter (Dpto. Administrativo)

PREFEITURA DA ESTÂNCIA TURISTICA DE SALTO:

Laerte Sonsin Junior (Prefeito)
Edemilson Santos (Vice-Prefeito)
Simone Valle (Secretaria Desenv. Econômico)
Patrícia Marques (Secretaria Desenv. Econômico)
Denise Ribeiro (Secretaria Desenv. Econômico)
Marcos da Silva (Secretaria Desenv. Econômico)
Marcos Roberto Carlos 

APOIADORES:

Francisco de Assis Ferreira Lima – Lojas Cem
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da campanha Natal Presente 2022!

20 mil reias em prêmios













1º Cupom:
Ganhador: WELLINGTON LUIZ ALVES DE SOUZA
Comprou na: DIGITIME - ÓTICA JOIAS E RELÓGIOS

2º Cupom:
Ganhadora: MARIA ESTER COSTA PEREIRA
Comprou na: LOJA KOMODINHA

3º Cupom:
Ganhador: ERNESTO RODRIGUES DE SOUZA FILHO
Comprou na: ENCAZA CONSTRUÇÃO E HIDRÁULICA

4º Cupom:
Ganhadora: FERNANDA CANOVA WOLF GOMES
Comprou na: CIA PRESENTINHO

5º Cupom:
Ganhadora: CARLA DA SILVA
Comprou na: LEGU CALÇADOS

6º Cupom:
Ganhador: ADRIANO DE OLIVEIRA
Comprou na: VITTALLY ÓPTICAS

7º Cupom:
Ganhadora: NEUSA AMARAL PEREIRA
Comprou na: LOJA ALTINO

8º Cupom:
Ganhadora: LUCIANA PAULA SERGIO GONCALVES
Comprou na: KI BARATO SHOPPING

9º Cupom:
Ganhador: FRANCISCO VERAS LIMA
Comprou na: GIATTI PRSENTES

10º Cupom:
Ganhadora: ADISA CARRA DA COSTA
Comprou na: KI BATO SHOPPING

11º Cupom:
Ganhadora: NAUANY SEVERO VIEIRA
Comprou na: KI BATO SHOPPING

12º Cupom:
Ganhadora: NATHALIA BICUDO DOS SANTOS
Comprou na: KI BATO SHOPPING

13º Cupom:
Ganhadora: SOLANGE REGINA MENEGALDO SANTOS
Comprou na: LOJA KOMODINHA

14º Cupom:
Ganhador: RICARDO CRUCELLI
Comprou na: KI BATO SHOPPING

15º Cupom:
Ganhadora: ABELIM ABADIA MENDES LUCIO
Comprou na: LOJA CAMPOS – JD DAS NAÇÕES

16º Cupom:
Ganhadora: REGINA CÉLIA ARENGHI CID
Comprou na: TUTTI MODAS – SÃO JUDAS

17º Cupom:
Ganhadora: SIMONICA VIANA DA SILVA
Comprou na: LOJA D’ GENTILE

18º Cupom:
Ganhadora: CLEUSA APARECIDA DE ALMEIDA
Comprou na: LEGU CALÇADOS

19º Cupom:
Ganhador: LUIZ MENILLO NETO
Comprou na: KI BARATO II

20º Cupom:
Ganhador: WAINER CASTANHO DE MORAES
Comprou na: KREP’S CAFÉ



21º Cupom:
Ganhadora: ANNA P. RIBEIRO DA SILVA CECCONELLO
Comprou na: CENTRAL MOTO PEÇAS

22º Cupom:
Ganhador: SANDRO VALERIO LEITE DE ARAUJO
Comprou na: KREP’S CAFÉ

23º Cupom:
Ganhador (a): ADRIANA DOS SANTOS QUERINO
Comprou na: TUTTI MODAS – BELA VISTA

24º Cupom:
Ganhadora: NEUSA BRUN GONCALVES FACCIOLI
Comprou na: M. J. ASSESSORIA EDUÇÃO
E TREINAMENTO

25º Cupom:
Ganhador: ANDERSON FERNANDO DE SOUZA
Comprou na: ENCAZA CONTRUÇÃO E HIDRÁULICA

26º Cupom:
Ganhadora: TEREZA APARECIDA BRAZ GENOVA
Comprou na: TUTTI MODAS – CENTRO

27º Cupom:
Ganhadora: MICHELLE DA SILVA FERNANDES
Comprou na: MIL COISAS

28º Cupom:
Ganhadora: VIVIANE DE OLIVEIRA VERDAN
Estabelecimento: LOJA BIJUZINHO

29º Cupom:
Ganhadora: LUCI OLIVEIRA SANTOS SILVA
Comprou na: ANABELLE COSMÉTICOS

30º Cupom:
Ganhador: ELAINE BETINI DE SOUZA BOLOGNESI
Comprou na: OFICINA DOS PRAZERES

31º Cupom:
Ganhadora: ERICA GILMARA DE ASSIS PIRES
Comprou na: KI BARATO II

32º Cupom:
Ganhadora: LUANA MONZO RICCO FELICIANO
Comprou na: PAPELARIA PADOVANI

33º Cupom:
Ganhadora: CARLA MIYUKI MURAKAMI
Comprou na: M. J. ASSESSORIA EDUÇÃO
E TREINAMENTO

34º Cupom:
Ganhadora: MILENA CRISTINA MAZZETTO
Comprou na: SCHOBA PRESENTES

35º Cupom:
Ganhadora: VALDOMIRA PADRECA FERNANDES
Comprou na: KI BARATO II

36º Cupom:
Ganhadora: LUCIMARA DO ROSARIO
Comprou na: PAPELARIA PADOVANI

37º Cupom:
Ganhadora: MILENE DE FATIMA PRANSTETER OLIVEIRA
Comprou na: SCHOBA PRESENTES

38º Cupom:
Ganhador: ADÃO FRANCISCO SAMPAIO
Comprou na: KI BARATO II

39º Cupom:
Ganhador: ROGÉRIO FRANCISCO CARVALHO VIANA
Comprou na: KI BARATO II

40º Cupom:
Ganhadora: MARIA DO SOCORRO MARTINS
Comprou na: AUTOMEC -ITU



Lembre-se, suas metas precisam ser SMART, ou seja, específicas, mensuráveis, atingíveis, relevantes e temporal. 
Seguindo o passo a passo e aplicando metas palpáveis você estará pronto para iniciar o ano com seu planejamento e 
maiores chances de execução! 

Real izar  um planejamento anual  é 
imprescindível para aqueles que desejam 
estabelecer grandes metas e elaborar 
estratégias eficazes para atingi-las. Por isso 
queremos ajudar você a aproveitar esse 
momento da melhor forma possível! Confira 
abaixo 5 dicas para auxiliar você a fazer o 
seu próprio planejamento anual e ter 
sucesso com ele.

Dicas para seu
planejamento

anual

1- Avalie o último ano
Antes de organizar o futuro,
é importante entender o
passado. Faça uma checagem
das metas que foram atingidas,
e perceba os motivos que fizeram
isso se realizar. 
Assim, você consegue ter uma visão
completa, preparar novos planos de
ação baseados na sua realidade e
criar objetivos cada vez mais
tangíveis.

2- Olhe o futuro.
Onde quero estar em
dezembro do próximo ano?
Suas metas devem estar
relacionadas à forma com que
você se vê no futuro.
Assim, é possível refletir sobre
todos os processos que precisam
ser realizados para isso se tornar
uma realidade, facilitando a
criação de um plano de ação.

3- Contemple todas as áreas da
sua vida em seu planejamento anual.
Afinal, ele não deve conter apenas
metas profissionais.
Para que você não feche sua mente
para todos os outros âmbitos da sua
vida, organize metas pessoais também
— afinal, elas são importantes para o
seu bem-estar. Conhecer lugares novos
com a família, por exemplo.

4- Coloque um nível de prioridade em cada
uma das metas traçadas.
Para que você não se frustre no meio do caminho,
é fundamental estabelecer as prioridades daquilo
que está entre os seus objetivos. Dê uma atenção
diferenciada a tudo que precisa necessariamente ser
concluído no prazo determinado, e vá organizando
a execução das demais conforme a sua realidade.

5 - Fique tranquilo. Mudar de rota pode ser
necessário, e está tudo bem!
Ser rígido quanto aos seus objetivos pode ser
bastante estressante. Portanto, entenda que
você precisará reavaliar suas metas constantemente,
e não há nada de errado nisso. Essa organização
existe para ajudar você a ser mais assertivo em sua
vida, e não para ser algo que cause irritação
e frustração.



Fundamentais para que as
empresas tenham um
planejamento, esses

índices ajudam a
conduzir as atividades de
sua empresa no dia a dia.

Acompanhe alguns índices
importantes para o
comércio varejista.

Fonte: agenciabrasil

A previsão do mercado financeiro para o Índice
Nacional de Preços ao Consumidor Amplo (IPCA),
considerada a inflação oficial do país, caiu de
5,76% para 5,64% para este ano. Para 2023, a
projeção da inflação ficou em 5,23% contra 5,17%
na semana passada. Para 2024 e 2025, as previsões
são de inflação em 3,6% e 3,2%, respectivamente.

De acordo com o Caged, o Brasil gerou 135,5 mil
novos empregos formais no mês de novembro.
Este é o 11º mês consecutivo que o saldo de
empregos é positivo. Entre janeiro e novembro de
2022, foram abertos 2,4 milhões de empregos.
Esta é uma diminuição significativa dos 3 milhões
de empregos criados durante o mesmo período
do ano anterior. 

IPCA
Índice geral de preços ao
consumidor amplo

Geração de
empregos

Icec
Índice de confiança do
empresário do comércio

O Índice de Confiança do Comércio ficou estável
em dezembro, ao se manter no nível de 87,2 pontos,
menor patamar desde abril (85,9 pontos).
Na métrica de médias móveis trimestrais, houve
queda de 4,9 pontos, a segunda seguida após oito
meses consecutivos de resultados positivos.

Indicadores
econômicos

O Índice de Confiança do Consumidor (ICC) subiu
2,7 pontos, chegando a 88 pontos, em dezembro.
O aumento ocorre depois de dois meses de queda
e contribuiu para zerar as perdas acumuladas nos
últimos dois anos.

88 PTS

ICC
Índice de Confiança
do Consumidor



Marketing

Advertise Publicidade

  Essa é a pergunta que não nos cansamos de 

responder.

Por mais óbvio que seja, muita gente ainda tem 

dificuldade em medir  os benefícios da 

contratação de um profissional de marketing 

para gerir suas redes sociais. Em tempos de crise, 

a área  de marketing das empresas é a que mais 

sofre com  cortes, na tentativa de se equilibrar o 

c a i x a  c o r t a n d o   a s  d e s p e s a s ,  m u i t o s 

interrompem esse trabalho ou ainda procuram 

soluções caseiras para suprir essa deficiência.

Tentar conter o prejuízo é sim uma medida 

importante, porém deve se levar em consideração dois fatores: O primeiro é que marketing não é 

despesa, ele faz parte da estratégia de crescimento de todo negócio, assim como matéria prima e 

mão de obra, ele é vital para a saúde de sua empresa. O segundo é, mesmo que você não encontre 

outra saída para não cortar esse investimento, é vital que isso seja temporário.

Muitas vezes a empresa se acomoda e esquece de retomar  essa importante ferramenta, mantendo 

a área inoperante ou com soluções amadoras. Isso a médio e longo prazo pode trazer prejuízos  

irrecuperáveis. Então tendo em vista a importância do marketing para seus negócios, tenha em 

mente que a contratação de um profissional dessa área pode aparentemente parecer uma 

despesa, mas na verdade ele é um gerador de receita.

Marketing não é despesa,
é investimento.

Marketing
Digital

Por que contratar
um especialista?



Seja Bem Vindo

Novos
+ +

+

+

+

+ +
associados

Persona Espaço Multidisciplinar
     personaespaco

MyKids Baby
     _mykidsbaby



Dica de livro
Sua mente deve estar livre para criar, e não preocupada
em reter informações. Foi com esse argumento que David
Allen criou o método GTD – Getting Things Done: um
sistema de gestão que tem ajudado inúmeras pessoas e
empresas a colocar ordem no caos.

Considerado a principal autoridade no campo da
produtividade, Allen trabalhou com os melhores e mais
brilhantes talentos do mundo defendendo a teoria de
manter "a mente clara como água".

Com técnicas revolucionárias, este livro oferece uma nova
maneira de trabalhar: com mais foco, mais produtividade
e menos estresse.

Seja visto!
Visibilidade é a receita
para todo o negócio.

Nossa revista mudou e com isso surgiu uma ótima
oportunidade para que os associados divulgarem
seus negócios.

Entre em contato com nosso
departamento comercial
e saiba mais!

(11) 94337-7005
(11) 4602-6767
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Aniversariantes
Janeiro

 Taynara Miranda

Sebrae Aqui

Salto

Diretoria

ACIAS

14/01

Paulo Takeyama

Vice-Presiidente
ACIAS

30/01

Fernando Marques

27/01



A Associação Comercial,
Industrial e Agrícola de Salto
traz essa grande novidade!!

FACULDADE DO COMÉRCIO
DE SÃO PAULO

FACSP

Conheça mais sobre a FAC - Faculdade do Comércio site:

www.facsp.com.br

A ACIAS é o mais novo
POLO-EAD DA FACULDADE DO COMÉRCIO

- Gestão Comercial

- Gestão em Recursos Humanos

- Gestão em Logística

- Comércio Eletrônico

(Sistemas para Internet)

Além de cursos de Pós-Graduação!

4 cursos superiores

avaliados com
nota máxima

pelo MEC!




