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Palavra

do Presidente

E 0 més de maio chegou, estamos caminhando a
quase metade do ano e as perspectivas de
crescimento vem sendo positivas.

Entraremos em um periodo de datas sazonais
bastante rentaveis para o comércio.

Dia das maes, dias dos namorados, e tudo isso
contribui para um aquecimento em nosso
comercio.

Por isso & importante nao deixar passar essa
oportunidade e fazer direitinho a licao de casa,
investir na divulgacao e na promogao dessas
datas, impulsionando o consumo e fortalecendo
0 nosso segmento, que &€ um dos mais
importantes na economia.

Dito isso, fica aqui minha homenagem a todas as
maes, que a forca de cada uma delas seja a
inspiracao paratodos nos.

Felizdia das Maes!
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Prestamos servicos

a quase 60 anos para
empresarios, comerciantes
e prestadores de servicos.

11 4602-6767 (O1194337-7005

Endereco: Rua 9 de Julho, 403, Centro, Salto/SP



O Primeiro de Maio é internacionalmente
conhecido como o Dia do Trabalhador. Essa
data tornou-se feriado em diversas nacoes
do mundo, e, esse dia, & dedicado a
conquista de todos os trabalhadores
durante a historia.

Neste 12 de maio, nossos cumprimentos
vao para todos os trabalhadores do nosso
pals que com seus esforcos diarios e
habilidades se dedicam na construcao de
um mundo melhor.

Todos os trabalhadores realizam missoes
diarias que somam para conquistas
materiais, espirituais e intelectuais.

Por isso, essa luta precisa ser reverenciada.
Que todos os trabalhadores sejam livres e
valorizados, sem distin¢ao, pois desejamos
o melhoratodos os propulsores danagao e
de suas propriasvidas.




Dia das Maes
nos Negocios

O Dia das Maes é a segunda data mais importante para
as vendas. Perde s6 para o Natal em volume de
negocios. Por isso é importante estar atento a todos os
detalhes na horade planejarsuasvendas.
Um planejamento bem executado pode contribuir para
a fidelizacao de novos clientes, que vao voltar a loja em
‘outras ocasioes. Pensando nisso separamos algumas
* dicas para voceé se organizar melhor e estar preparado
para essa datatao especial:

Utilize as ferramentas digitais:

Use o Instagram e o Facebook para convidar as pessoas a visitar sua loja. Aproveite para combinar
um desconto, brinde ou promocgao. Nao deixe de lembrar sempre que seu negocio &€ uma otima
opcao nessa data. E nao se esqueca do WhatsApp: ele € uma alternativa rapida e dirigida para
avisar seu cliente sobre uma promocao, a chegada de novos produtos e outras novidades.

Elabore kits:

Voce pode elaborar kits por grupo de produto, por servico, por faixa de pre¢o ou de acordo com os
diferentes perfis de mae. Existem varias formas criativas e charmosas de fazer isso.

Vocé pode fazer parcerias com outros estabelecimentos de segmentos diferentes como
floriculturas, lojas de bijuteria, de roupas, de sapatos ou de chocolates. O objetivo é facilitar a
montagem de cestas de presentes.

Invista na producao de cartdes para colocar nos produtos. Eles sao um mimo para as clientes.
Vocé pode aproveitar para colocar sua logomarca e personalizar os produtos.

Oferecavale-presente:

Outra boa ideia é oferecer opgoes de vale-presente para facilitar o trabalho de quem deseja
adquirir um produto, mas nao tem nocao do que quer comprar. Vocé pode criar um design
interessante para personalizar esses vales. Use formatos que combinem com a sua empresa.

Invista na decoracao e prepare os colaboradores:

A decoragao para as datas especiais € sempre um atrativo para o cliente visitar o seu comércio,
por isso, prepare vitrines, etiquetas de produtos personalizadas, e também prepare seus
colaboradores para um fluxo maior de clientes para que eles tenham uma abordagem que auxilie
natomada de decisoes, facilitando o momento da compra.

A sua estratégia de marketing para o Dia das Maes vai ser bem-sucedida se vocé conseguir se
programar e respaldar todas as suas agoes em empatia, amor e respeito. Nao se trata apenas de
vender um presente, vocé pode realmente fazer a diferenga navida de uma familia.



Vocésabe o que sao indicadores
economicos e quala‘importancia
deles para o seu comér€io? §

ndicadores

Os indicadores economicos sao fundamentais para que as empresas tenham um planejamento

estratégico que ajude a conduzir as suas atividades no dia a dia.
Acompanhe alguns indices importantes para o comércio varejista.

ICC

Indice de Confianca
do Consumidor

0 indice de Confianca do Consumidor (ICC)
avancou 3,8 pontos em abril, para 78,6
pontos, o maior nivel desde agosto de 2021

(81,8 pontos). Em médias moéveis trimestrais,

o indice variou 1,5 ponto, para 77,1 pontos.

78,6 PTS

IPC

Indice geral de precos ao
consumidor - Margo / 2022

Houve aumento de 1,41% em abril, perante
1,74% no més anterior. Com este resultado

o indice acumula alta de 6,98% no ano e de
14,66% em 12 meses.

As maiores taxas foram puxadas por:
Transportes: 2,94%

Educacao: 1,57%

Saude e Cuidados Pessoais: 0,75%
Habitagao: 0,93%

Alimentacao: 1,82%

Vestuario: 1,23%

Geracao de empregos

O Brasil fechou o més de margo de 2022 com a
criacao de 136.189 empregos formais, segundo
balanco do Cadastro Geral de Empregados e
Desempregados (Novo Caged)

O niimero & menor do que os 153.431 empregos
novos gerados em marco do ano passado.

Icec

Indice de confianca do
empresario do comeércio

Apos cair em fevereiro e marco, o indice de
Confianca do Empresario do Comércio (Icec) subiu
em abril, alcancando 118 pontos e acumulando,
no quadrimestre, alta de 0,86%. Apesar do
crescimento modesto, o indicador, medido pela
Confederacao Nacional do Comércio de Bens,
Servicos e Turismo (CNC), apresentou melhor
resultado do que o apurado nos quatro primeiros
meses de 2021, quando registrou queda de 9,24%.

Fonte: agenciabrasil



‘ Marketing

Sua marca transmite a identidade e
os valores de seu produto?

aventura
- nergi
beni ﬁbeerggade
energética :
ousadia
adrenalina
O posicionamento de sua marca dentro do
mercado é essencial ao sucesso de sua Grandes negocios de sucesso tem
estratégia. a percepgao que seu valor esta

L ) ) o muito mais relacionado ao que
Marca & muito mais que um logotipo bonito, & ela representa do que de fato
a percepcao do consumidor, a sensagao que
ela provoca, é saber se relacionar com o a0 que se vende enquanto
cliente de forma impactante, nao s6 no produto ou servico,,
design, mastambém na mensagem.

A marca Redbull nao se destaca em seu nicho so pelas caracteristicas de seu produto, mas sim pela
identificagao apaixonante com seus consumidores. As pessoas nao bebem Redbull, elas vivenciam uma
experiéncia completa, elas querem sentir Redbull. Redbull te da asas!

Existem tantas outras marcas que vao além em seu posicionamento, diversos produtos que comunicam de

formatao brilhante que o produto se torna coadjuvante.
Evocé, quala marca queteinspira, que vende mais que um simples produto, que faz vocé se sentir bem?

Advertise Publicidade



Sebrae Aqui Salto
Atendimento:
Segunda a
sexta-feira:
Das 8h as 18h

ENHA FAZER SUA

ANUEj \ I\/\EI'
PRAZO: DE NIROA

31 MAIO 2022

Nao necessita
de agendamento

(11) 4602-6764 Erica Fernanda Rua 9 de Julho, 403, Centro, Salto/SP
(11) 4602-6765 Taynara Miranda Nas dependéncias da Associagao Comercial.

Dica de Leitura

Carol S. Dweck, ph.D., professora de psicologia na
M INDSET Universidade Stanford e especialista internacional
A nova peicologia do sucesso em sucesso e motivacao, desenvolveu, ao longo de
décadas de pesquisa, um conceito fundamental: a
atitude mental com que
encaramos a vida, que ela 9
chama de “mindset”, é
crucial para o sucesso. O
mindset nao € um mero
traco de personalidade, € a
explicacao de por que
[ somos otimistas ou
pessimistas, bem-
sucedidos ou nao.
E um fator decisivo para
que todo o nosso potencial j
seja explorado. "t

Carol 5. Dweck, ph.D.
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_Esse espaco é dedicado a conhecer todos os méses am T e

ASSOCIado pouquinho da historia de nossos associados.” ¥ :

Historias que msplram e constroem todo o

d o m es valor do comércio Saltense. . R s

Rua 24 de Outubro, 1531
Bela Vista - Salto SP

E 0 associado desse més é a Lima Modas, vamos acompanhar aqui um breve relato dessa ~
historia de sucesso
_ José Donizetti de Lima e sua esposa Neide Maria de Souza Lima estao a frente desse
‘negocio familiar. Vindos do Parana, trabalhadores da lavoura, em 1987 vieram para Salto em
busca de uma vida melhor. Os dois trabalharam por longos anos na empresa téxtil Santista, José
~ eramecanico e Neide tecela.
e Apos a saida da Santista, iniciaram o trabalho como auténomos, em uma pequena
~ confeccao nosfundos de sua casa, onde Neide cortava e costurava e José saiavender as pecas de
*  portaem portanoseu carro Fiat 147. 7
' As pecas feitas em malha, ofereciam muito conforto e qualidade, e foram muito bem =
aceitas pelos clientes, e assim em 2009 inauguravam sua primeira loja fisica. ;
Hoje jasao3lojasemSalto, 1em Itu e Te-commerce iniciado durante a pandemia. ;
o E uma empresa familiar, as duas filhas do casal Bruna e Bianca também trabalham na
~ empresa e consequentemente os conjuges, Bruna com seu esposo Fernando e Bianca com seu_ e
esposo Paulo. 3
Como podem ver, uma historia vestida de sucesso e realizagoes. o T e

O que te motiva a Qual seu maior orgulho? O que é ser comerciante
abrir as portas todos Ver a populacio Saltense na cidade de Salto?

usando nossa Marca Lima e Motivo de muito orgulho, chegar
Gratidao em poder atender as também, a oportunidade de aqui cheio de sonhos, e hoje

os dias?

pessoas que vem até nos para gerar empregos e ser realizar muitos deles.

adquirir nosso produto, nossa importante para 27 familias que  ger comerciante aqui é viver
marca Lima. Sim, a Lima é uma fazem parte da familia Lima rodeado de pessoas boas, com
marca registrada Modas & Confecgdes. muitas historias de felicidade.
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e com o apoio da ACIAS prepararam Blitz com

e L] ] ° .
R | muitos brindes e um cupom para concorrer a
_— “um Dia de Diva muito especial.

Serao: 4 Blitz
Dras oelos e 07/05

Para partlapar siga a regrmha

Compareca a Blitz e leve ufill@pOm de compra realizada no més
de MAIO, em especiat®Para@o DIA DAS MAES no comeérico Saltense

Patrocinador

7 Sicredi

Fique atento e participe!

Locais das Blitz
Dia 06/05

Sexta-Feira

Nacoes - ponto de referéncia: Loja Bijuzinho - 10h

Santa Cruz - ponto de referéncia: Millenium Modas - 13h

Sao Judas, José Maria Marques - ponto de referéncia: Tutti Modas - 15h

Dia 07/05
Sabado
Centro - em frente a Associacao Comercial - ACIAS/ Lojas Cem - 10h




Seja visto!

Visibilidade € a receita
para todo 0 negocio.

Nossa revista mudou e com isso

surgiu uma otima oportunidade
para que os associados
divulgarem seus negocios.

Entre em contato com nosso
departamento comercial e
saiba mais!

~ (1) 4602-6767
© (11) 94337-7005

@ ANABELLE

C OS5 METICOSHS

E-mail contato@anabelecosmeticos.combr
Telefone: (11) 4021-2204
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12 de maio - Dia do Trabalhador
02 de maio - Dia Nacional da Etica

O Dia do Trabalho ou Dia do trabalhador, serve para celebrar o momento historico, e
serve para comemorar o dia de todas as profissoes. Tanto as atividades de trabalho, quanto as
relagoes trabalhistas vem sofrendo constantes alteragOes, especialmente face as novas
tecnologias, mas nao se pode perder de vista o Papel Humano e sempre buscar formas de
valorizar o trabalhador.

Assim, importante relembrar a origem desta data, as lutas que envolveram cada
conquista e reconhecimento que hoje usufruimos, e claro, manter o foco nas melhorias ainda
possiveis.

O 01de maio marca uma onda de manifestacao nos Estados Unidos. Em 1886, os norte-
americanos foram as ruas das maiores cidades do pais para reivindicar a reducao da carga
horaria maxima de trabalho por dia. A passeata foi um marco importante para a greve geral
realizadanodia1de maio de 1886.

O ato foi bem-sucedido, ajudando no bem-estar dos trabalhadores. Apos as
manifestacoes, houve a reducao da jornada de trabalho para 8 horas diarias. Essa carga €
seguida, atualmente, pela maioria dos paises e 6rgaos de regulamentacgao das profissoes.



A luta norte-americana foi reconhecida em 1890 pela Europa, que fixou o primeiro dia do
més de maio como o “Dia do Trabalhador” — ou dia do trabalho. A data foi marcada por
cerimonias e comemoracgoes que, aos poucos, foram difundidas por todo o mundo. Sendo a data
celebrada em paises de todos os continentes desde 1925. Curiosamente, nos Estados Unidos, a
data é comemorada em outra ocasiao: na primeira segunda-feira do més de setembro.

No periodo historico da década de 1890 quando a indUstria brasileira vivenciava um
processo acentuado de desenvolvimento comegou uma valorizagao do 12 de maio, no entanto,
apenas em 1924 a data foi reservada como “Dia do trabalhador” no Brasil.

A valorizacao da data cresceu principalmente na época do Estado Novo de Vargas, que
organizou em seu governo uma série de leis — destaque para o Decreto-lei n2 5.452 —
trabalhistas, aproveitando o dia primeiro para promover eventos de autopromocao do Governo,
com festas para os trabalhos. Foi no governo Varguista que foram estabelecidas as regras da
Consolidagao das Leis do Trabalho (CLT), sendo fixadas os direitos basicos como salario-minimo e
duracaodajornadadetrabalho.

As empresas estao cada vez mais conscientizando de que o capital humano € o principal
valor e fonte de crescimento e expansao e neste mesmo sentido esta a importancia de
comemorar esta data, como simbolo das conquistas obtidas e refletir sobre o papel do
trabalhador, das leis, contratos ao momento atual e da postura de cada um como individuo e
profissional.

Neste sentido, cabe destacar que logo na sequéncia a comemoracao do dia do
trabalhador, ja no dia 02 de maio comemoramos no Brasil o Dia Nacional da Etica - talvez nos dias
atuais fosse importante fundir as datas, para reforcar em cada um de nos a importancia de
sermos éticos - no trabalho, na escola, na sociedade. Eimportante sermos éticos e basearmos as
nossas atitudes em valores como honestidade, coeréncia, veracidade, fraternidade, para assim,
fazermos algo por uma sociedade com individuos melhores e profissionais melhores. Assim,
seremostrabalhadores e empregadores melhores.

Regina Célia de Souza Veloso

Advogada




Monte combos e capriche nas embalagens:

Independente do produto que vocé vende, sempre é possivel oferecer um kit especial para a data e
caprichar em uma embalagem tematica que fara toda a diferenca na hora de presentear. Com essa
acao vocé agrega valor aos seus produtos e conquista o presenteado ja na primeira impressao. Uma
etiqueta em formato de coracao, flores desenhadas a mao ou até mesmo adesivos oferecem um toque
especial.

Faca parcerias e monte kits:

Foque no que voce vende bem e melhore a variedade com parcerias para oferecer mais opgoes.
Converse com parceiros ou vizinhos que tenham uma floricultura, venda chocolates ou produtos
relacionados a data e ofereca uma linda cesta como opcao para seus clientes.

Facasorteios

Os sorteios sao o0timos para aumentarem o engajamento nas redes sociais e fluxo de clientes na loja,
por isso invista em sorteios criativos, como a melhor foto de casal que mencionar a loja nas redes
sociais, seja um nimero da sorte apos a compra do presente. E pense em um item legal para sortear,
como por exemplo, uma cesta de chocolates, perfumes ou personalizados.

Invista em decorac¢ao tematica e promogoes:

Uma excelente maneira de chamar a atencao dos consumidores e indicar que sua loja esta preparada
para o dia dos namorados é investindo em decoracao tematica. Vocé pode apostar em elementos que
inspiram romantismo, como as cores rosa e vermelho, baloes, coragcdes, musica e iluminagao
adequadas.

As promocoes também sempre sao um grande atrativo para os consumidores. Isso é inegavel. Por
isso, para acertar em cheio, acrescente brindes nas sacolas dos clientes, como um lindo cartao para
preencher, promova compre 1 e leve 2, ofereca descontos especiais e condicoes de pagamento
diferenciadas do que vocé geralmente trabalha.

Lembre-se que conquistar o cliente no Dia dos Namorados pode significar vendas recorrentes para o
seu negocio. Entao, cative o seu cliente e nao deixe de planejar as vendas para esse dia tao especial
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O cartao

cheio de
vantagens!

NoOs temos uma solucao
para cada necessidade de sua empresa

Conheca os cartoes ACCREDITO
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1234 5678 91 G 1234 5678 91
Join € REZENCE (ki 0. REZENTE o

WA

1121 3
Qj )

s

a1 rw R

E um cartdo multiplo que Um cartao de beneficios ~ Um cartao pré-pago para  Ideal para fazer compras em
integra a gestao dos convénios  dedicado especialmente  compras de material supermercados. Amparado pelo
oferecidos pela empresa, com para acoes sociais. escolar. PAT, apresenta a possibilidade
desconto em folha. de reducao de até 4% do IR devido.

e
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Um cartao completo, que Um beneficio especial para Opcao inteligente para Controle absoluto do consumo
atende todas as necessidades pagamento de refeigcoes premiar a produtividade ea  de combustivel. Uma solugao
dos funcionarios publicos prontas em restaurantes frequéncia dos colaboradores versatil e moderna para o
municipais. e lanchonetes. de sua empresa. gerenciamento de pequenas

frotas.

Para ter acesso ao Cartao Accredito, basta sua empresa ser filiada a ACIAS.

BRI Entre em contato conosco e saiba mais:

ZN\ASSOCIAGAO Rua 9 de Julho, 403, Centro, Salto/SP

et GIIMSELITEI}IM (11) 4602-6767 @ (11) 9 4337-7005



