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de verdade, pois como diz o ditado, o Brasil so
funciona depoisdo carnaval.

Mas a verdade é que o Brasil funciona o tempo
todo, somos um povo que trabalha muito e faz a
economia girartodos os dias do ano.

Para celebrar o més de marco, temos datas
significativas, o dia internacional da mulher, uma
justa homenagem a essas verdadeiras guerreiras,
o dia do consumidor, que para nos € a razao de
nosso existir e por isso somos muito gratos e
finalizando temos o fim do verao e a chegada do
outono.

Que esses novos ares nos tragam a tranquilidade
de dias melhores e muitas vendas atodos nos.

Wladimir Lara - Presidente

E t Saiba um pouco mais sobre as reunioes e
IICOII rOS encontros que ocorreram no més de fevereiro

Mudancas no Shopping Virtual Acias

15/02/2022 - Tivemos uma reuniao com o Representante
da ACSN, Emilio Benvenuto, onde discutimos melhorias e
um novo projeto

para o Shopping Virtual ACIAS Salto.

Presentes ACIAS: Presid. Wladimir Lara, Vice Presid. Paulo
Takeyama, Diretor Murilo Grivol, Gerente Neila Pranstetter
e Assist. Comercial Eduarda Duarte.




Networking em comemoracéo ao dia Intemacional da Mulher

O "

08/03/22 Horario: Auditério ACIAS

terca-feira Das 8h as 11h30 R.9 de Julho, 403,
Piso Superior

Centro - Salto/SP

Convidadas Especiais

Dra. Naiara Silvestre Priscila Dos Santos Karen Alves

Médica Geriatra Priscilokka Store Analista de Negocios - Sebrae/SP
Tema: Saude da Mulher Lojista Moda Feminina Tema: Palestra: Inteligéncia Emocional
e Envelhecimento Tema: Empreendedorismo Empoderamento Feminino

Produtos de Higiene e Limpeza
em prol da Casa Naim
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Diado
consumi

Aproveite esse inicio de
ano e planeje as agoes
para seu negocio!

Vem chegando uma das datas mais importantes para o comeércio:

Saiba mais sobre essa data

Como voceé ja deve saber, a data € comemorada oficialmente no dia 15 de margo. Entretanto o
comeércio escolhe celebrar sempre a semana do consumidor, um evento associado a data e que
buscaimpulsionarasvendas no més de margo.

Nessa data os consumidores ja se preparam para encontrar diferentes promogoes e ofertas
especiais em centenas de lojas.

A data foi estabelecida apos o famoso discurso do ex-presidente dos Estados Unidos, John
Kennedy, em 1962.

Em seu discurso, Kennedy defendeu os direitos do consumidor, enfatizando que todo consumidor
deve ter acesso a informacao e deve ser ouvido. O discurso do ex-presidente provocou debates
emtodo o mundo e foi considerado um marco na defesa dos direitos do consumidor.

O discurso foi tao importante que, em 1985, a ONU aprovou diretrizes que ajudaram a construir
novas leis que foram responsaveis por aprimorar as relagoes de consumo ao redor do mundo -
inclusive no Brasil que sancionou o Codigo de Defesa do Consumidor em 1990.

Com os consumidores mais conscientes de seus direitos, as relagoes de consumo ficaram ainda
mais importantes e dessa forma todo o comércio sai ganhando, pois o foco no cliente se torna
essencial.

Portanto, a dica para todos os comerciantes é: aproveitem a data para valorizar e impulsionar
suas vendas, o cliente deve ser protagonista de seu dia a dia, crie oportunidades, desenvolva
relacionamentos, fidelize, faca promocoes, pois dessa forma o dia e a semana do consumidor
Serao umenorme sucesso em suas vendas

O Dia do Consumidor é responsavel por grande parte das vendas do primeiro trimestre do ano e,
por esse motivo, a data deixou de ser limitada a apenas um dia, se estendendo para a semana do
consumidor e, asvezes, se tornando até um més inteiro de ofertas!
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Para muitos, dia 08 de Margo € apenas mais um dia para homenagear as mulheres com flores. Mas,
ao contrario do que a maioria acredita, essa € uma data comemorativa diferente das outras. Vocé
sabia que o dia internacional da mulher nao foi criada para o comércio? Vamos descobrir um
pouco da historia desse dia, dos verdadeiros motivos por tras dessa data.

Oficializado pela Organizacao das Nagoes Unidas em 1975, e intitulado como Dia Internacional da
Mulher, era uma data celebrada no inicio do século XX, como principal foco de comemoragao os
direitos trabalhistas.

Algumas mulheres que trabalhavam nas fabricas dos Estados Unidos e alguns paises da Europa,
se uniram afim de reivindicar seus direitos, que eram de longe muito piores do que dos homens
daquela época.

Muitos acreditam que a origem do dia 08 de Marco ser considerado o Dia internacional da Mulher,
tem relacao ao fato ocorrido no Brasil em 25 de Marco de 1911, quando houve um incéndio na
Campanhia de Blusas Triagle. Nesse dia 146 trabalhadores morreram, sendo 125 mulheres, e 21
homens.

Entretanto, a escolha da data tem explicagao historica, de um periodo anterior ao ocorrido acima.
Comecou com uma passeata de mulheres, em Nova York, no dia 26 de Fevereiro de 1909. Nesse dia
os protestos estavam direcionados mais pelo direito do voto, porém, protestavam também por
melhores condicdes de trabalho. Foram cerca de 15 mil mulheres que sairam as ruas da cidade
naquele dia, marchando por melhores condigoes. Ali teria sido celebrado o primeiro Dia
Internacional da Mulher. Enquanto isso, na Europatambém crescia o movimento nasfabricas.
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Agora que vocé ja conhece um pouquinho do contexto historico, vamos trazer a relevancia das
mulheres para os dias atuais, seus impactos em diversos setores sociais e economicos e a
valorizagao cada vez maior do espaco ocupado por elas em nossa sociedade.

No Brasil, existem mais de 24 milhoes de mulheres
empreendedoras, o que representa 46% do total de
negocios.

Durante a pandemia, uma pequisa revelou que 11% das
empreendedoras inovou em seus negocios durante a crise,
contra apenas 7% dos homens que tentaram algo diferente.

0 mercado consumidor feminino é um dos que mais
cresce no Brasil, ao contrario do que se pensa, o consumo
feminino nao esta mais restrito a artigos de moda, beleza
e estética, hoje elas decidem ou dao a palavra final nos
gastos com saude, alimentos, eletronicos, roupas, seguros
e imoveis.

E muito importante para o comércio compreender e valorizar o poder das mulheres, é preciso
acreditar na forca feminina: “O potencial feminino reside no perfil batalhador, responsavel,
criativo e desafiador, tanto na vida e também nos negocios. Por isso, o empreendedorismo é a
carada mulher!”

Parabéns atodas as mulheres!
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despedindo do ‘e anova estacao
2 uma oportunidade para as vendas

Comachegadado outono,a quedanatemperatura significaumaquecimento para asvendas.
Como toda a troca de estagao, os consumidores acabam renovando seus habitos de consumo de
diversas formas.

E 0 momento certo de avaliar os estoques, trabalhar promocdes de final de verdo e se preparar
praoinicio dessa nova etapasazonal.

Outra estratégia é ficar atento as tendéncias do mercado para a proxima estacao, avaliar bem o
mercado consumidor e tentar antecipar as suas expectativas.

Confiraalgumas dicas para as vendas de outono:

Continue apostando no delivery, essa tendéncia veio paraficar.

Aposte em novos produtos ou servigos, os consumidores estiao cada vez mais buscando coisas
diferentes.

Invista na ambientacao, desperte o interesse em seus clientes, deixando claro que estamos em
uma nova estacao, outono combina com conforto e acolhimento.

Como vivemos em um pais de temperaturas oscilantes, ofereca um novo portfolio de estacao,
mas nao elimine totalmente o portfolio da estacao anterior, & importante oferecer opcoes
abrangentes.
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Vocésabe o que sao indicadores
economicos e quala‘importancia
deles para o seu comeér€io?

Os indicadores economicos sao fundamentais para que as empresas tenham um planejamento
estratégico que ajude a conduzir as suas atividades no dia a dia.
Acompanhe alguns indices importantes para o comércio varejista.

ICC

Indice de Confianca
do Consumidor

0 indice de Confianga do Consumidor (ICC)
cresceu 3,8 pontos entre janeiro e fevereiro
ficando em 75,5 pontos

77,9 PTS

Esse foi o maior nivel desde agosto passado.

IPC

Indice geral de precos ao
consumidor - Janeiro / 2022

0 IPC subiu desacelerou 0,28% em fevereiro
deste ano, uma leve queda em comparacao a
janeiro.

-0,28%

As maiores baixas foram puxadas por:
- Gasolina

- Passagem aérea

- Etanol

- Tarifa de eletricidade residencial

- Perfumes

Geracao de empregos

Para o IBGE, houve aumento na ocupacao na
maioria das atividades, com destaque para o
Comeércio + 3,4%

Outros servicos +11,8%

Informacao e comunicagao +3,3%

A indistria, um dos segmentos com maior
namero de ocupados (12,4 milhoes), ficou
estavel no quarto trimestre.

Icec

Indice de confianca do
empresario do comeércio

Depois das altas verificadas em dezembro e
janeiro, o indice de Confianca do Empresario
do Comércio (Icec) caiu 1,2% em fevereiro,
embora ainda permaneca na zona de confianca,
com 119,3 pontos.

-1,2%

Fonte: agenciabrasil



Com certeza vocé ou sua empresa possuem
habilidades que atendem determinadas demandas
para seus clientes, sejam elas relacionadas a
produtos ou servigos, vocé esta vendendo uma
resposta para uma necessidade.

Mas além disso, o que vocé oferece a seus clientes?
Qual o diferencialhumano de seu negocio?

Vender produtos ou servigos de exceléncia deixou
de ser uma vantagem competitiva e se tornou
obrigacao para todos, o publico esta cada vez mais
participativo e seletivo nas suas escolhas e sempre
busca mais.

Alguns diferenciais que seu negocio deve
desenvolver sao as habilidades emocionais. A
capacidade de se conectar e manejar as emocoes de
seus clientes. Entender e compreender suas
necessidades, ter empatia, gerar reflexao, ter
engajamento e posicionamento sobre questoes
sociais, reconhecer erros, ser participativo,
melhorar a experiéncia dos clientes e dos seus
colaboradores.

‘ Marketing

. Quais habilidades
| voceé possui ho seu

negocio?

14 ¢

Muitas vezes, quem
decide a compra é
o emocional

Essas sao algumas atitudes que podem agregar
valor ao seu negocio, sempre tendo como foco a
necessidade de seu cliente nao apenas comprar
bem mastambém se sentir bem.

Nao sao mais relagoes comerciais, sao relacio-
namentos com trocas genuinas, onde valores sao
pecas chave para o sucesso.

Evocé, possui essas habilidades em seu negocio?

Advertise Publicidade



Sejaum
associado
e desfrute
de beneficios
exclusivos para
seu negocio!

*SRC * APP ACIAS Mobile Aléem dos beneficios

listados, ao lado, fazer
*SHOPPING VIRTUAL *CARTAO ACIAS CARD parte de uma associagao,
estreita relacionamentos
com outros empresarios,
fazendo com que novas
oportunidades e trocas
«REVISTA DIGITAL «PARCERIAS de experiéncias surjam,
favorecendo o crescimento
coletivo.

*LOCACAO DE AUDITORIO « CONVENIO MEDICO

* CAMPANHAS PROMOCIONAIS «CONVENIO ODONTOLOGICO

Entre em contato com a ACIAS e saiba
mais sobre como se tornar um associado.

Dica de
NEGOCIE @) | citura

SUA VIDA “Negocie como se suavida dependesse disso”
DE PEN D ESSE Este livro leva vocé para o mundo das_negociagées de alto
risco e para dentro da mente de Chris Voss, que em sua
DISSD , carreira no FBI se tornou o principal
U ex-agente do FBI negociador internacional em
- Py situacdes de sequestro. e
EONVENCAT 3% PRYSNAR Um dos mais bem-sucedidos gUiaS
" CHRIS VOSS de negociagao dos Ultimos tempos,
¢ Taht Raz ele ensina nove principios contra
A intuitivos para se tornar mais

persuasivo na vida pessoal e
profissional. Tudo isso combinado a
historias reais e emocionantes da
atuagao de Voss no FBI.




Seja visto!

Visibilidade é a receita
para todo o negocio.

Nossa revista mudou e com isso
surgiu uma otima oportunidade
para que os associados
divulgarem seus negocios.

Entre em contato com nosso
departamento comercial e
saiba mais!

v (11) 4602-6767 S
© (11) 94337-7005 [

ENHA FAZER SUA PR\ Scbrechaisato
RACAO ool S
I\/\ E|| [f Das 8h as 18h

PRAZO: DE ])N IRO A
31MAIO 2022

Nao necessita
de agendamento

(11) 4602-6764 Erica Fernanda Rua 9 de Julho, 403, Centro, Salto/SP
(11) 4602-6765 Taynara Miranda Nas dependéncias da Associacao Comercial.



A comemoracao do Dia Internacional da Mulher frisa a importancia da mulher na sociedade e a
historia da luta pelos seus direitos.

Nos Ultimos anos, as mulheres tém conquistado cada vez mais espaco no mercado de trabalho e
em pouco tempo, vem dominando todas as areas, menos ainda em igualdade salarial, mas a
competéncia e comprometimento nao deixam divida da capacidade. Por isto Celebrar a luta
pelaigualdade de direitos € um assunto cada vez mais atual.

A mulher ja tem no DNA a luta e empreendedorismo e dinamismo. E da sua esséncia. Mesmo que
muitas nao tenham desenvolvido ou descoberto o trabalho dentro do mercado profissional, por
certo € uma empreendedora de natureza. Ja nascemos assim. A mae que cuida do lar € a maior
empreendedora: Em administrar o lar, os filhos, a dinamica da vida com dogura, sorriso no rosto e
batom nos labios, claro. O que chamam de movimento feminista nada mais é do que uma forma
de empreender o desejo das mulheres de ser mais valorizadas.

Salvas as diferencas politicas e ideologicas, a presenca de mulheres na lideranca de partidos e
nacoes e uma das arduas conquistas femininas ao longo da Historia. Mas, considerando o pouco
tempo em que nos foi dado o direito de ser cidada com voz ativa (1791) e mais recente ainda o
direito a voto, no Brasil s6 conquistado em 1932, estamos no caminho certo e temos muita, muita
competéncia para chegaronde quisermos simplesmente tomando a controle do que queremos.
Observando os debates atuais e os direitos que hoje ja nos sao inerentes enquanto pessoa e
mulher devemos nesta data também homenagear as muitas mulheres pelo mundo que perderam
avidana luta pelosdireitos e igualdade que desfrutamos hoje.

Ja que algumas coisas sao tao comuns no nosso dia a dia que nao damos a aten¢ao ou até mesmo
o devido valor. Ex.: Tomar pilula anticoncepcional, votar e se divorciar, por exemplo, sao direitos
femininos atualmente - mas nem sempre foi assim. Foi necessario muita luta e a agao de
mulheres incriveis para que alguma mudanca surgisse.



Cabe destacar alguns pontos da nossa historia para entender a evolucao dos direitos da

mulher, de nossas conquistas:

1932

Conquista do voto feminino no
Brasil (1932) - Apenas em 1932 as
mulheres ganharam o direito de
votar No Brasil.

1862 1791
1862: as mulheres suecas Lancamento da Declaragao
votam pela primeira vez dos Direitos da Mulher e

da Cidada (1791)

1962
1945 Sancionado o Estatuto da Mulher
1945: a Carta das Nagoes 1961 Casada (1962) - resguardando que

mulheres casadas nao precisavam
mais da autorizacao do marido para
trabalhar fora de casa, além do direito

Unidas reconhece, em
documento internacional,
a igualdade de direitos

Criacao da pilula
anticoncepcional (1961)

entre homens e mulheres. de requerer a guarda dos filhos na
separagao

1974 1977 1988

Primeira mulher Sancionada Promulgada a Constituicao Federal de 1988

presidente do mundo a Lei do Divorcio “Homens e mulheres sao iguais em direitos

(1974) - Isabelita Peron (1977) e obrigacoes"

2006

Criada a Lei Maria da Penha (2006) Lei 11.340/06), 2015

que aumentou o rigor nas punicoes em crimes Aprovada a Lei do Feminicidio (2015)

contra a mulher.

Celebrar o dia internacional da mulher & uma oportunidade de demonstrar reconhecimento a
forca de trabalho feminina. Porém, esse tipo de comemoragao so faz sentido quando a mulher
realmente é valorizada!

Aluta porigualdade de direitos é longa e, a cada dia, um novo capitulo é escrito e por certo
que, depende mais e mais de cada uma de nos. Estas mulheres de séculos, décadas atras
enfrentaram os desafios. Cabendo as mulheres do hoje a perseveranca e coragem de seguir. Sem
medo ...Conquistando.

Acesse 0 artigo na integra em
nosso site:

www.aciasalto.com.br

Regina Celia de Souza Veloso

Mulher - Advogada




MAIS DO QUE

INSPIRAR
CANCOES, AS

FAZEM O SUCESSO ACONTECER!

«w

08 DE MARCO - DIA INTERNACIONAL DA MULHER

Vocé, mulher
empreendedora,
sabe que atrair mais
clientes é o segredo
do sucesso.

Mas vocé sabia que
o radio pode te
ajudar com isso?

da populacao
brasileira
ouve radio

80%

Seja no carro, no trabalhag,
2m casa ou na academia®.
Este &€ um otimo meio de
comunicacdo para anunciar
seus produtos e servicos,

Entdo, conte com quem entende de sucesso para vender mais:
anuncie na FM 90 e alcance seu publico onde ele estiver!

e,

FM &0, de bem com o sucessol

24 (1) 4028-0459 | (11) 930896-6928 &
s comercial@fm90.com.br
www Fm20.com.br

#/fm20.9 @ /radicfm20
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De segunda a sexta-feira: Das 8: 00h as 18 00h
Aos sabados e feriados: Fechado.
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C0OSMETICOS
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CONFORSEG

SISTEMAS DE SEGURANCA ELETROMICA

ALARME - CERCA ELETRICA - COMCERTINA
SISTEMAS DE CFTV - INTERFONIA - FECHADURAS
ALARME DE INCENDID

E-mail: contato@anabelecosmeticos.com. br

Telefone: (11) 4021-2294 4021-9736

i\ 402
6 ) 402157

] S9HE2-600G

6 B3 Fio Branoo, n® 360 - Centra
SaltalsSe



O Instituto de Talentos é uma organizagao sem fins lucrativos que atua nacionalmente no

desenvolvimento e gerenciamento de Programas de Estagio, Programas de Aprendizagem e
Programas de Pessoas com Deficiéncia (PCD).

Nos da ACIAS firmamos uma parceria com o instituto que vai possibilitar a integracao dos jovens
ao mercado de trabalho em nossa cidade.

Através da lei 11.788/08 possibilita a contratagao
de jovens do ensino médio, educacao profissional,
educacao superior, EJA, educagao especial e a
distancia para exercerem atividades laborais.

Sem vinculo Sem encargos Maximo de 6 horas

empregaticio sociais e trabalhistas diarias ou 30 horas
semanais

Atividades devem ser Para o ensino médio as

Vetado atividades atividades serao
3:?3:;?;:0 SRS periculosas ou insalubres contextualizadas com
¢ grade curricular
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